
 

 

 

                                 

                                               El director general del IMPIVA, 
                                               Daniel Moragues, clausuró  
                                               el pasado martes 21 de septiembre 
                                               en CEEI Valencia,  una nueva 
                                               edición de los PREMIOS CEEI 
                                              IMPIVA  2010 Valencia, en donde 
se hizo entrega del galardón como Mejor Proyecto 
Empresarial a la empresa: Movilidad Urbana Sostenible, S.L. 
(MOVUS), y al de Mejor Trayectoria Profesional a la 
empresa: Ingenia Telecom, S.L.                                                         
 

Por otra parte, los dos Accésits de proyectos recayeron en 
Litebi, S.L  y Celeromics Technologies, S.L  
 

Del 21 al 23 de Octubre abre sus puertas SIF&Co. 
 

El certamen de reconocido prestigio internacional, mantiene su 
vocación de servicio, buscando nuevos mercados y dando a 
conocer las ideas más innovadoras y confiables en el sistema 
de franquicia. La diversidad de expositores y su liderazgo en el 
sector, convierten  esta Feria en el lugar ideal donde se 
concentran las mejores  
oportunidades  de negocios. 
 

(Gratuito para emprendedores) 
 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
         
 
 
 
 
   
 
 
 
 
     
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 

Información por parte del personal especializado del CEEI 
Valencia, sobre los aspectos técnicos, recursos y herramientas 
fundamentales para la creación de una empresa. 
 

Programa Creación de Empresas: 
Objetivos básicos 
• Factores clave de éxito en un negocio 
• Cómo financiar proyectos innovadores  
 

Plan de Empresa: Aspectos técnicos 
• Plan de Marketing 
• Plan de Operaciones/Producción 
• Plan de Recursos Humanos 
• Plan Económico-Financiero 
• Estructura Jurídico-Legal 
• Resumen Ejecutivo 
 

Miércoles, 13 y 27 Octubre de 16:30 a 20:00 h. 

JORNADAS ABIERTAS 
Jueves 

 

Objetivos: 
Incorporar  técnicas y habilidades para mejorar los resultados 
a la hora de rebatir las objeciones de los clientes. 
 

Estudiar en profundidad casos reales con distintas tipologías 
de clientes para asentar conceptos, técnicas y habilidades 
planteadas. 
 

Analizar métodos que permitan que el cliente exponga sus 
objeciones de forma natural. 
Programa:  
• Qué hacer cuando un cliente plantea una objeción 
• Objeciones sinceras y falsas: ¿cómo distinguirlas? 
• Principales reglas a cumplir para superar objeciones 
• Pasos a seguir para superar las objeciones 
• Técnicas para rebatir objeciones 
• Principales errores a evitar 
 
 

Jueves, 14 de Octubre de 16:30 a 20:00 h. 
 

SEMINARIOS 
EMPRENDEDORES 

Miércoles  

Principales reglas para superar 
objeciones de tus clientes 

  14ª Época – Nº 145 

Octubre 2010 

 

Entrega  de  Premios: CEEI - IMPIVA 
 

 

  

Salón Internacional de la Franquicia, 
Oportunidades de negocio y Comercio asociado 

 

 

Objetivos: 
Saber manejar la realidad de todos los costes financieros que 
se generan en el seno de las empresas. 
 

Saber que no sólo negociando con bancos podemos reducir 
nuestros costes financieros, ya que tanto la gestión de cobros 
y pagos, como un correcto ajuste de la financiación, nos 
permitirán disponer de una financiación adecuada 
optimizando su coste. 
 

Programa:  
• La importancia relativa de los costes financieros en la 

cuenta de resultados 
• La estructura financiera en el balance. Financiación a 

largo y corto plazo 
• La importancia de los plazos de cobro y pago 
• El valor del dinero en el tiempo y su coste 
• ¿Qué coste nos supone mantener productos almacenados? 
 
 

Jueves, 28 de Octubre de 16:30 a 20:00 h. 
 

  
Aprende a reducir los costes financieros 

 

 

 

 


