
Red de inversores privados de proximidad



Objetivo: impulsar el potencial 

emprendedor



Mecanismos habituales de financiación

Financiador Obstáculos
Banca Recorte del crédito, garantías...

ICO Garantías, historial,...

CDTI Ruptura tecnológica, fondos 
propios,...

ENISA Fondos propios

IVF Activos fijos, cofinanciación,...

SGR Garantías,...

Subvenciones Prepago, cofinanciación, etc.

¿...y hay alguien más?



Pues sí...Inversores

� Capital Riesgo
� Family Offices
� Inversores Informales (Business 

Angels)

� Inversores informales 
que no saben que 
pueden serlo



Problemas para el 
emprendedor

� No encuentro inversores
� Hay muy pocos inversores: son los de 

siempre
� Los inversores no entienden mi proyecto
� Me río del capital riesgo...tendrían que 

llamarse capital “no riesgo”
� Le he contado mi idea a un inversor y no 

me ha contestado



Problemas para el inversor
� Los Business Angels son personas con 

mucha pasta...¿o no?. 
� No hay proyectos buenos.
� Todos los proyectos que me llegan están 

muy verdes
� Este proyecto me ha llegado por 20 sitios 

distintos
� Para meter dinero en ese negocio, antes 

apuesto a la lotería
� Primero que vendan y luego que
vengan a pedirme dinero
� Otro que tal: tres investigadores
con “su tesoro”



¿Cómo contribuir a 
resolverlos?

1. Enseñando a los emprendedores a 
relacionarse con este mecanismo de 
financiación poco habitual (Escuela de 
emprendedores )

2. Enseñando a los potenciales inversores a 
invertir en empresas (Escuela de 
inversores )

3. Creando puntos de encuentro entre 
inversores y emprendedores (Foros de 
financiación )

4. Creando la Red de inversores privados 
de proximidad de los CEEI CV

5. Creando una Red de “Talent Pool”.



Posicionamiento de ei+



Aportación de recursos

1. Recursos monetarios.
2. Recursos de infraestructuras.
3. Recursos de gestión
4. Recursos de conocimiento









¿cómo participar?
1º.- Estar registrado en el portal http://www.ceei-elche.com,
hasta el nivel requerido:

a) Emprendedores: registro exigido de nivel “asociado”.
b) Inversor: registro exigido a nivel “miembro”.

2º.- Cumplimentar los formularios exigidos:

a) Emprendedores: formulario de perfil ciego "proyecto
empresarial".
b) Inversor: formulario "perfil inversor".

3º.- Aceptar las condiciones de participación y el código
deontológico de la red.









PERFILES

INVERSOR PROYECTO/EMPRESA

Usuario Inversor (Nick) Título del proyecto empresarial

Perfil profesional/empresarial de la persona Nick (nombre del usuario)

Sectores en los que tiene experiencia Breve descripción del proyecto/empresa

Situación personal como inversor Antigüedad del proyecto/empresa

Experiencia en el caso de haber sido inversor Producto/servicio

Sectores en los que ha invertido Mercado

Tipo de aportación que realizaría al proyecto/empresa Tecnología

Fases de inversión que le interesa Clientes clave, potenciales, etc.

Grado de implicación en el proyecto/empresa le interesa Cooperación

Rango de inversión en el que está interesado Equipo humano

Expectativa temporal de retorno de la inversión Grado actual de desarrollo del proyecto

Sectores en los que desea invertir Datos económico-financieros

Anuncio de inversión Estrategia de inversión-financiación

Anuncio

Sector en el que encuadra la inversión/proyecto/empresa

Qué le interesa del inversor

Necesidades de inversión

Papel que permitiría al inversor


















