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Tasa de crecimiento
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Caracterizacion del
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¢ Es diferencial?
éSostenible en el
tiempo?

écuanto vale el
producto/servicio?
écomo se llega al
cliente?
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Cost Structure

d Si no es escalable épor qué invertir?
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v' Debe haber “feeling” >
CONFIANZA

éHa fracasado antes?

¢ Es maduro?

éEsta implicado o
comprometido?
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A\peViii[e[@\\W : COmo te encuentran los usuarios?
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COSTE DE

ADQUISICION
(AC)
VALOR CICLO
VIDA CLIENTE
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Valoracion de la empresa (¢é?)
Accionariado actual

Pacto de Socios

Clausulado (drag along, tag along..)
Inversion x hitos
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“Let’s jump off the cliff, we’ll
deal with gravity later”
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cQué€ es una

/Una startup es una

[ organizacion temporal disenada
para descubrir un modelo de
negocio rentable, repetible y

escalable ’ ’

* No una gran empresa en pequeno




racasa rapido,
racasa pronto, y ’
acasa barato ») - -

-r - _
¢HAS IDENTIFIGADO.Y-PRIORIZADO

]
HIF . >

.




@
v'Probar hipétesi
VIABILIDAD obar hipétesis

PRIMERO, LUEGO v’"Minimo gasto
v’ Decisiones basadas

en mercado
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