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:QUE TIPO DE BA

_ * No todos son validos



La importancia de un buen iesumen Ei(‘
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v'1.- Equipo
v'2.- Producto / Modelo de Nego
v'3.- Mercado Za\d
v 4.- Innovadcion ;

v'5.- Exit
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La ldea es importante, pero no es el
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- Business Model Generation
- Board of Innovation pp
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GUNOS DATOS QUE DEBES TENER
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\/gQ!I'A ANO tiene el mercado?
v ;QUIENES son mis clientes?

¥ :CUANERQ.voy a vender?
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- COMPONENTE INNOVADOR




Cudntos anos quieres

CUMPLIR




y cuando matar el proyecto




DEBES PENSAR CUANDO Y CUANTO
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* (Cuanto vale mi empresa?



;A donde va el







No te vuelvas loco con:
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v'1.- Sabes perfectamente que BA necesitas o
v'2.- Tienes un BP (nunca se cumple) o b

v'3.- Tienes unas proyecciones financieras
v 4.- Tienes claro tu CBR
v'5.- Sabes quien es tu cliente y donde est
v 6.- Sabes perfectamente cuanto vale
v'7.- Conoces el % a ceder e

v'8.- Estrategia de salida T "

Hasta que esto no esté no tendrds un

PROYECTO

interesante para los Business Angels
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Emprendedor y Director de CvBan

E bisbalp@cvban.org @ twitter.com/bisbalp
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