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MITOS 
 

plan de negocio 
 

REALIDADES 



ANGEL  



AYUDAR  



 

BANCO 



NECESITO  

*  No todos son válidos 



HISTORIAS 

La importancia de un buen Resumen Ejecutivo 



RICO 

1.- Equipo 
2.- Producto / Modelo de Negocio 
3.- Mercado 
4.- Innovación - Creación de Valor 
5.- Exit 



TODO 



ESFUERZO 



GANAR  

El BA invierte en el piloto no 
en la máquina 
 

“ 
” 



NEGOCIO  

Business Model Generation 
Board of Innovation 
 

“ 
” 



NEGOCIO 



CLAROS 

¿Qué TAMAÑO tiene el mercado?  
¿QUIENES son mis clientes? 
¿CUANTO voy a vender? 
¿Cuánto y en que voy a GASTAR? 

 



EVA 



CREACION 

VALOR 



CUMPLIR  



EXIT 
 … y cuando matar el proyecto 



DINERO 

* ¿Cuanto vale mi empresa? 



DINERO  



DINERO  

NO 



PLAN DE 
No te vuelvas loco con el 

NEGOCIO 
* Es una herramienta para vender y pensar 



PROYECTO 

1.- Sabes perfectamente que BA necesitas 
2.- Tienes un BP (nunca se cumple) 
3.- Tienes unas proyecciones financieras 
4.- Tienes claro tu CBR 
5.- Sabes quien es tu cliente y dónde está 
6.- Sabes perfectamente cuanto vale 
7.- Conoces el % a ceder 
8.- Estrategia de salida 

 

interesante para los Business Angels 



REFLEXIONA 

Si no lo tienes claro 

* Piensa con 200k € en el bolsillo 
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