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¢Quién soy?

“Descubridora de Talento,
Comunicadora de Emociones”

Coach de comunicacion y desarrollo personal para emprendedores,
mujeres y directivos.

Docente en universidades y en diferentes escuelas de negocio en
Espana en materia de emprendimiento, empleabilidad, talento y
habilidades directivas.

Speaker motivacional internacional. Facilitadora certificada Points of
You. Es autora del libro “Motivate y Emprende en comunicacion y
eventos” , del ebook “Lidera tus emociones y lideraras tu vida" y una
de las protagonistas del libro [in]visibles de “Ideas en Femenino”.
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DESPIERTA TU TALENTO EMPRENDEDOR

1. Tu modelo de negocio personal

2. Marca personal para emprender con
garantias

@CeliaDominguezR



En Generacidn de modelos de negociolos autores te ensefiaban
a adoptar el mejor modelo para tu empresa.
Ahora te proponen que lo apliques a tu marca personal y a tu carrera profesional.
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ESCRITO POR
Tim Clark, en colaboracién
con Alexander Osterwalder
e Yves Pigneur

DISENADO POR
Alan Smith y Trish Papadakos

TRADUCIDO POR
Lara Vézquez Cao

' BESTIELLER DE ,
LoS AUToRES DE CON LA PARTICIPACION DE

GENERA(ISN DE 328 colaboradores
de 43 paises
MoDELO§

DEUSTO
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En Tu modelo de negocio, este eficaz recurso de emplear sélo una
pagina se utiliza para ensefiar a los lectores a esbozar «modelos
de negocio personales» que les revelen nuevas formas de adaptar
sus competencias al cambiante mercado laboral con el objetivo
de encontrar alternativas —personales y profesionales— mds
satisfactorias.

@CeliaDominguezR
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RECURSOS CLAVE

Intereses: las cosas que te gustan.

Habilidades: dones naturales e innatos, cosas que haces sin
esfuerzo
Competencias: conocimientos especificos
Personalidad: rasgos que te describan

Valores/activos intangibles: amplia red, reputacion...
Valores/activos tangibles: dinero, propiedades, vehiculos, libros...

TIENES Cosas que puedes invertir en tu profesion

@CeliaDominguezR
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1. MARIDO 1. PADRE ). PROFESOR

AL AYIOAR A OTROS, SR
mEE | s |
CRECER A LOS NAOS, MSTERAS 1 VERDAXES,
0 PLANFICACON ¥
PRESINTACKR, APRENDLE,
[SCRBR

5. TRADUCTOR

US0 DE uNA MaBaIDAD POCO
MABTUAL, S0 DEL Do,
MCTIAR COM0 PUENTE ENTRE
CULTURAS, CONTRIBER A
LA DIFRSON DE VERDADES
UNERSALES/AJENAS A
LAS DIFERENTES CULTURAS.
ESCRIBR ¥ CORREGR
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“Solo existe un camino
para ti, y ese lo dicta

tu TALENTO”

@Aranchamerino
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¢Tienes las habilidades adecuadas para el futuro?

o
- e

Estas las tres habilidades
que necesitara para encontrar
trabaio en el futuro
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}"TOP HABILIDADES 2015\

2

10. Creatividad

2
3
4
L
6
7
8
9

Variacion del TOP 10 de las
habilidades mas buscadas
por las empresas

TOP HABILIDADES 2020

. Resolucion de problemas 1. Resolucion de problemas

. Coordinacion con los demas . Pensamiento critico

. Gestion de personas . Creatividad
. Pensamiento critico

. Coordinacion con los demas

2

3

4. Gestion de personas
Negociacion 5
6

. Control de calidad . Inteligencia emocional

. Orientacion a servicio— >7. Toma de decisiones

\——>8. Orientacion a servicio

9. Negociacion

. Toma de decisiones

. Escucha activa

10. Flexibilidad cognitiva

Fuente: World Economic Forum bankinter:

@CeliaDominguezR




<Rl

PERSONAL
El lknzo de modelo de negocio
Asociaciones (@) | Actividade ] fadide 15, | Relaciones ) | ctientes I
clave \\ SE dave T U%Y l\b cor‘uh‘uz(us / ! % dll
- o - \ (M0 TE R
u\J‘thDU HAGES \ RELACIONAS A QUEN 7
DA - AIDAS
MU i MUDAS
AYUDA
— RS
:dﬁlﬁ‘Lzr»us : éf_ Canales - ) ‘,77‘/‘
QUEN ERES Y Lm0 TE
e CONOCEN Y
QUE TENES QUE MEDIOS
UTILIZAS
- QUE DAS \:k Y e %5
R \ OBTIENES
r

QUE
HACES

ACTIVIDADES
CLAVE

Tareas que realizas: Cuales son las principales tareas que llevas
a cabo en tu trabagjo... algo que idealmente deberia cuadrar

con tus competencias, intereses y habilidades.

@CeliaDominguezR
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A QUIEN Personas beneficiarias de tus acciones
AYUD AS De los que puedes cobrar: Jefes, superiores, “clientes

A los que afecta tu trabajo: companeros de trabagjo,
proveedores...

Comunidades en las que impactas: profesionales,
barrios, asociaciones...

@CeliaDominguezR
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mejora su vida, frabagjo...?¢

@CeliaDominguezR
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Para construir nuestra propuesta de valor...
Ayudo a (publico objetivo)
¢ Para qué? (resultado a obtener)

¢Como lo hago? (propuesta de valor)

@Celiadominguezr
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Incluye los canales por los que te puedes dar a conocer (blogs,
redes sociales, networking, tienda fisica...etc
Cdémo sabrdn los clientes potenciales como puedes
ayudarles

Como decidirdn si deben comprar tus servicios
Cdémo los comprardn

Cdémo proporcionards el servicio que compren
Qué seguimiento hards

@CeliaDominguezR
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Es clave disenar una estrategia de marca
personal y una forma Unica de relacionarnos.

Como describirias tu forma de relacionarte

Personal/Impersonal
Transacciones puntuales/continuadas

@CeliaDominguezR
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Es importante trabajar en red y colaborar...
Fuente de motivacion, consejos, conocimientos

Recursos para realizar tus tareas

@CeliaDominguezR



<Rl

PERSONAL
El I*nzo de modelo de negocio
Asociaciones > | Actividades & Valor aiiadide aciones ~ Clientes £\
AN &g | s u’i» 4 digte Yake ol
N I I Lot D)
QUEN TE HACES \ RELACIONAS A QUEN 7
AYUDR 0 AYUDAS
AYUDA
— (RIS
f{l:.‘“:’rb‘” ' “QL L“"“’“" ) | \”D B E N E F I I
QUEN ERES ¥ U0 TE
P CONOCEN ¥
QUE TIENES QLE HEDIOS
UTILIZAS
\ P \ :, Ingresosy lu‘m‘lh;ux OF ( '(r
(QUE DAS \ \ OWWLD \H

r

QUE
OBTIENES

No unicamente la forma que tenemos de ganar dinero, sino
aspectos indirectos pero igualmente claves como la satisfaccion
en el trabajo, la diversion, el reconocimiento o la visibilidad

Pagos en efectivo: Salario, honorarios

Beneficios tangibles no monetarios: seguros, jubilacion,
becas...

Beneficios intangibles: satisfaccion, reconocimiento,
contribucion...

@CeliaDominguezR
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QUE Tiempo, Energia y Dinero

Costes directos: gastos formaciéon o suscripciones,
DAS desplazamientos, vehiculos, herramientas, ropas,
infernet, teléfono, gasolina, suministros...

Costes indirectos: estrés, insatisfaccion...

@CeliaDominguezR
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2. Marca personal para
Emprender con garantias
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Toda la vida somos
entrenados igual que los
demds, como
emprendedor me di cuenta
del poder de ser distinto
Michael Simmons
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¢Como podemos diferenciarnos?

A través de la

sustituye al CV



Video Marca personal




Tu ERES

MG
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PROCESO DE CREACION DE LA MARCA PERSONAL:
Autoconocimiento » ¢Quién soy?
Definicion de objetivos - ¢Qué quiero conseguir?
Estrategia a seguir - ¢Como lo voy hacer?

» Visibilidad

Accion
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¢QUIEN ERES?

Definete
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Utiliza tu propuesta de valor
en el Titular de LINKEDIN

El titulo debe contener las palabras clave por las que quieres
gue te encuentren (120 caracteres)
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El titular de Linkedin sirve para
indicar de forma rapida y directa
qué puedes aportar como
profesional
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DOMINGUEZ

Celia Dominguez Celia Dominguez

Descubridora de Talento. Te ayudo a encontrar lo que te Universidad de Valencia
hace unico y a comunicar con eficacia. Speaker y Docente

Valencia y alrededores, Espafna - Mas de 500 contactos -
Informacion de contacto
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Algunas opciones para construir el titular

» Poner la profesion
Comercial

» Poner la profesion + especializacion
Comercial especializado en el sector de la alimentacion

» Poner el puesto de trabajo
Director comercial en la empresa XXX

» Describir tus funciones principales ¢Qué HAGO? ¢{Qué aporto?
Ayudo a...
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¢QUE QUIERES
CONSEGUIR?

9,
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Fija tu propio plan

Con acciones a corto
v medio plazo
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¢COMO LO VAS A
HACER?
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Herramientas para darse a conocer online y offline

> Practica NETWORKING

> Asiste a EVENTOS

» Crea un blog o @ @
» Utiliza las REDES SOCIALES I n

» Contacta con los MEDIOS
DE COMUNICACION

> No automatices
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Utiliza las Redes sociales

LU0

Recuerda que en Redes Sociales  LEEE,

1 ' ? digital,| ¢
tienes los mismos m? que una ﬁieﬁ‘i?aeldm*""f
multinacional [

dol socal seling

TOP 10 INFLUENCERS
SOCIAL SELLING
2019
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Pasa a la
S, o o #
accion en el
/O\ 2020

Y
BRILLA



<Rl

66 J& conflnzi

NO SOLO TE HACE FUERTE,
TAMBIEN Tt CONVIERTE EN

Valiente??

CELIA DOMINGUEZ

@CeliaDominguezR
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Celia Dominguez

Descubridora de Talento
Comunicadora de Emociones
Autora de los libros

e ,
Bk Y LIDERARAS MOTIVATE
L TUViR Y EMPRENDE
| encomunicacion
yeventos
{;‘?{ %:"ss Técnicas para fortalecer tus

talentos y conseguir tus suefios

CeliaDominguez

www.celiadominguez.es

ebook.celiadominguez.es
@CeliaDominguezR



