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Las preguntas de reflexión…



¿Gestionas bien tu  
TIEMPO?



¿Eres capaz de pasar  
del deseo a la ACCIÓN?



¿Eres un PENSADOR  
ESTRATÉGICO?



¿Eres un líder  
VISIONARIO?



¿Eres un líder COACH  
o AUTORITARIO?



¿Gestionas bien tus  
EMOCIONES?



¿COMUNICAS y
ESCUCHAS bien?
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Del Deseo a la Acción

Deseo

Meta

Plan de Acción

Acciones
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Define bien la meta:  
Be SMART!



Fácil, ¿no?...¿Por qué  
no hacemos?
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¡Ejecuta!
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Un método en 4pasos…
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¿Qué APORTA mi  
producto?
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¿Qué tipo de problemas  
soluciono a misclientes?



Y si consume con mi  
competencia?...
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¿En qué me diferencio de  
mis competidores?



Construir la “FRASE”



Construir una frase (30 segundos)  
que integra “las diferencias” y  

“los beneficios” (lo que aporta mi  
producto)



¿Cómo lo  
demostramos?



¿Qué puedo hacer para  
“demostrar” cada una de  

mis diferencias?
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Un plan en 3pasos…



Ser Pensador Estratégicoen
Ventas…



Clasifica, categoriza

Tipos de clientes A,B,C  
Sectores
Territorios
...



Define 3 estrategias  
concretas

Producto /Servicio
Tipos de clientesA,B,C
Sectores
Territorios
...



A quiénes y cómo…

Comerciales Propios  
Comerciales Multicartera  
Prescriptores

QUIÉNES

CÓMO

Clientes Actuales  
Referencias Clientes  
Nuevos clientes
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Tu plan comercial eficaz

Tipos de clientes  
Sectores  
Territorios
...

Producto /Servicio

QUIÉNES

CÓMO

Clientes Actuales  
Referencias Clientes  
Nuevos clientes
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LIBROS DEORO…
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